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n KLUCZOWE WNIOSKI

OKI moze powiekszyc¢ rynek inwestorow
w Polsce - najwazniejsze wyniki badania:

— (o) obecnych inwestorow deklaruje

®= 64 /o gotowosc¢ inwestowania poprzez OKI
OKI JEST ATRAKCYJNE TAKZE DLA OSOB
JUZ AKTYWNYCH NA RYNKU.

(o) obecnych inwestorow deklaruje,
6 1 /o ze przeznaczytoby w ramach OKI nowe srodki
OKI NIE OZNACZA TYLKO PRZESUWANIA PIENIEDZY

MIEDZY PRODUKTAMI. MOZE GENEROWAC DODATKOWY
KAPITAL DLA RYNKU.

osob, ktore rozwazajg inwestowanie,
0 (o) . . .
DD o deklaruje rozpoczecie inwestowania
krotkoterminowego dzieki OKI

CO DRUGA OSOBA STOJACA DZIS ,NA PROGU INWESTOWANIA”
MOZE DZIEKI OKI ZROBIC PIERWSZY KROK.

o os6b obecnie nieinwestujacych,
% 4 8 /o ale planujacych inwestowanie, deklaruje,
Ze zainwestowataby poprzez OKI

OKI MOZE ZAMIENIAC ZAMIARY INWESTYCYJNE
W REALNE DECYZJE.

o osob wskazuje, ze dotychczas nie byto
e 6 /o na rynku rozwiazania podobnego do OKI
- OKI JEST POSTRZEGANE JAKO ROZWIAZANIE ODPOWIADAJACE
NA DOTYCHCZAS NIEZASPOKOJONA POTRZEBE

=g (o) os6b w wieku 18-24 lata uwaza OKI
&%% 6 5 /o za atrakcyjne rozwiazanie

OKI MA SILNY POTENCJAL, BY ZACHECIC MLODE
OSOBY DO INWESTOWANIA.

Osobiste
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Inwestycyjne
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OKI aktywizuje
trzy grupy jednoczesnie:

przyciaga nowych inwestorow, uruchamia osoby
odktadajace decyzje o inwestowaniu i mobilizuje
dodatkowy kapitat obecnych inwestorow.

Wyniki badania pokazuja, ze OKI nalezy rozpatrywa¢ znacznie szerzej
N\ niz tylko jako kolejng mozliwos¢ inwestycyjna. To rozwigzanie moze
stac sie jednym z najwazniejszych impulséw do rozwoju kultury
? ¥ inwestowania w Polsce - przede wszystkim dlatego, ze potaczy $wiat
0s06b juz obecnych na rynku kapitatowym z tymi,
ktére dotad pozostawaty poza nim.

OKI przesunie srodek ciezkosci z oszczednosci na inwestycje. Wiele
0s06b, majacych srodki i checi, by je zainwestowadé, odktada w czasie
wykonanie pierwszego kroku: wyboru produktu inwestycyjnego,
zrozumienia zasad, oceny ryzyka i podjecia decyzji. OKI moze te Sciezke
skroci¢ - pod warunkiem, ze bedzie narzedziem prostym w uruchomieniu,
intuicyjnym w obstudze i pozwalajagcym klientowi stopniowo budowa¢
doswiadczenie inwestycyjne.

Wyniki naszego badania pokazuja tez, ze OKI rzeczywiscie jest
;\\cf rozwiazaniem uniwersalnym - atrakcyjnym zaréwno dla oséb juz
L % inwestujacych, jak i tych, ktore planujg zmobilizowac¢ swoje oszczed-
@ nosci, lub tez dopiero zaczynaja sie nad tym zastanawiaé. To jego
kluczowa wartosc i szansa na demokratyzacje inwestowania.

Z perspektywy makro stawka jest jeszcze wieksza - to zmiana

struktury oszczednosci Polek i Polakéw. Jezeli czes¢ kapitatu, ktéry
O dzi$ pozostaje przede wszystkim w bezpiecznych formach oszczedza-
6 nia, zacznie stopniowo trafia¢ do funduszy, obligacji korporacyjnych,

<> ETF-6w czy na rynek akcji, OKI wzmocni rozwoj rynku kapitatowego.
— @ Wieksza liczba aktywnych inwestoréw oznacza bowiem nie tylko

wiekszg skale inwestycji, ale takze wieksza ptynnosé rynku i lepszy
dostep polskich firm do finansowania.

Jezeli ten model zadziata w skali catego rynku, OKI moze stworzyc¢
nowe pokolenie inwestoréw, zwiekszy¢ skale kapitatu pracujacego
dtugoterminowo i sprawic, ze inwestowanie znajdzie sie w sercu
budowania prywatnych majatkéw.

Zapraszamy do lektury raportu i przyjrzenia sie blizej temu, jak Polki i Polacy

postrzegajg OKI i jaka role nowe rozwigzanie moze odegra¢ w rozwoju
polskiego rynku kapitatowego.

Osobiste
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Inwestycyjne
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Ludmita Falak-Cyniak

wiceprezeska zarzadu PKO Banku Polskiego

({4

Osobiste Konto Inwestycyjne to znaczacy krok w kierunku
upowszechnienia inwestowania w Polsce, niosacy szanse na to, by
oszczednosci Polek i Polakow pracowaty efektywniej, z korzyscia dla
naszej gospodarki.

Jako PKO Bank Polski zamierzamy by¢ liderem w tym obszarze,
oferujagc naszym klientom produkt przejrzysty, wygodny, a przede
wszystkim dostosowany do ich potrzeb. Chcemy, by inwestowanie
byto dla nich rownie dostepne jak inne codzienne produkty bankowe.

OKI pozwoli inwestowac w catg game produktéw inwestycyjnych,
ktoérych oferta bedzie w naszym Banku najszersza na rynku.

Ta elastyczno$¢ da klientom mozliwos¢ dopasowania portfeli
inwestycyjnych do wtasnych potrzeb, celéw i etapu zycia.

Prawdziwa sita OKI tkwi w mozliwosci potaczenia atrakcyjnych
rozwigzan inwestycyjnych z edukacja i praktycznym wsparciem.
Aby jednak w petni wykorzystac¢ ten potencjat, nalezy zapewnic
uzytkownikom odpowiednig pomoc w podejmowaniu $wiadomych
decyzji inwestycyjnych.

Dla wielu 0séb, ktére dopiero rozpoczynajg swojg przygode z rynkiem
kapitatowym zrozumienie zasad inwestowania, okreslenie celéw finan- Ludmita Falak-Cyniak
sowych i dopasowanie poziomu ryzyka moze by¢ kluczowym czynnikiem

. L . wiceprezeska zarzadu
budujagcym pewnos¢ siebie oraz zaufanie do rynku. P 4

PKO Banku Polskiego

Dlatego warto, aby OKI w swoim docelowym ksztatcie obejmowato
element odpowiednio rozumianego doradztwa portfelowego.

Obecny model doradztwa inwestycyjnego, oparty na indywidualnych
rekomendacjach, odpowiada na potrzeby doswiadczonych inwestoréw.
Jednoczesnie potrzebne sg bardziej dostepne formy wsparcia, ktére
pomoga osobom rozpoczynajagcym inwestowanie podejmowac
Swiadome decyzje dotyczace catego portfela.

OKI taczy swiat bankowosci, funduszy inwestycyjnych i ustug
maklerskich. Ma potencjat, by wspiera¢ budowanie dtugoterminowego
dobrobytu polskich rodzin, rozwéj polskich przedsiebiorstw oraz
wzmacniac krajowy rynek kapitatowy. Warto wiec zadbac o to,

by kazdy klient mégt inwestowaé, majac poczucie bezpieczenstwa

i wsparcie, jakiego potrzebuje.

Osobiste
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Inwestycyjne
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Tomasz Bardzitowski

prezes zarzadu Gietdy Papierow Wartosciowych w Warszawie

({4

Osobiste Konta Inwestycyjne moga sta¢ sie jednym z najwazniejszych impulséw
wspierajacych rozwoj krajowego rynku kapitatowego w najblizszych latach.
Polski rynek potrzebuje dzis nie tylko nowych instrumentow finansowych,

ale przede wszystkim rozwiazan, ktére zwieksza udziat gospodarstw domowych
w inwestowaniu oraz pomoga skuteczniej uruchamiaé krajowe oszczednosci

na rzecz finansowania przedsiebiorstw i rozwoju gospodarki.

Woyniki badania zawarte w niniejszym raporcie pokazuja, ze OKI odpowiada

na te potrzebe. 60% badanych uwaza, ze na polskim rynku nie byto dotad
podobnego rozwigzania, a 58% ocenia je jako atrakcyjne, co potwierdza,

ze ma ono potencjat zainteresowac szerokie grono uczestnikéw rynku, nie
ograniczajac sie wytacznie do oséb juz aktywnie inwestujacych. Osobiste Konta
Inwestycyjne moga przyciggnac takze osoby, ktére dopiero rozwazaja wejscie

na rynek kapitatowy, a nawet tych, ktérzy wczesniej nie planowali inwestowania.
To bardzo wazny sygnat z punktu widzenia dtugoterminowego rozwoju rynku.

W pierwszej potowie 2026 roku krajowi inwestorzy indywidualni wygenerowali

78 mld zt obrotéw, najwiecej od pierwszego pétrocza 2021 roku i o 16 mid zt

wiecej rok do roku. To potwierdza wysokie zainteresowanie inwestowaniem

i z duzg nadzieja przyjmuje deklaracje o gotowosci przeznaczenia nowych

Srodkéw na inwestowanie w ramach OKI, zaréwno w krétkim, jak i dtugim

terminie. Nie mam watpliwosci, ze rozwigzanie moze sprzyja¢ wzrostowi

kapitatu lokowanego na rynku, a tym samym zwiekszaé¢ mozliwosci Tomasz Bardzitowski
finansowania inwestycji oraz wspiera¢ konkurencyjnos$¢ polskiej gospodarki. prezes zarzadu Gietdy Papierow

Wartosciowych w Warszawie
Z perspektywy warszawskiej Gietdy szczegdlnie istotne jest to, ze OKI moze

stanowic¢ pomost miedzy oszczedzaniem a inwestowaniem. Im wiecej Polakow
uczestniczy w rynku kapitatowym, tym silniejszy staje sie caty ekosystem
finansowania gospodarki. Dlatego postrzegamy OKI nie tylko jako nowe
rozwigzanie inwestycyjne, ale takze jako wazny element wzmacniania roli rynku
kapitatowego w polskiej gospodarce. Obecnie wskaznik kapitalizacji krajowych
spotek do PKB w Polsce wynosi ok. 30% i jest znacznie ponizej Sredniej unijnej
na poziomie 70%. Szacujemy, ze aby dojs¢ do poziomu 50% kapitalizacji do PKB
w ciggu 5 lat potrzebujemy ok. 250 mld zt krajowego kapitatu, czyli ok. 50 mid zt
rocznie. OKI nie wypetni tej luki, ale pozwoli jg zmniejszyc¢.

Za kilka lat o sukcesie tego rozwiazania nie bedzie swiadczy¢ jedynie liczba
otwartych kont czy wartos¢ zgromadzonych aktywoéw, ale to, czy uda nam sie
zbudowac silng kulture dtugoterminowego inwestowania. Kulture, w ktérej
oszczednosci Polakéw finansuja rozwaj polskich firm, a rozwéj polskich firm
buduje zamoznos¢ kolejnych pokolen. Jezeli prognozy méwiace o ponad

2 min kont i 105 mld zt aktywoéw stang sie rzeczywistoscia, bedzie to jedna

z najwiekszych zmian w historii polskiego rynku kapitatowego.

[ ] M sobiste
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Informacje o badaniu
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METODYKA:

Badanie CAWI (Computer Assisted Web Interview), zrealizowane
na Ogodlnopolskim Panelu Badawczym Ariadna.

UCZESTNICY:

1037 dorostych pracujacych Polakéw, 49% kobiet i 51% mezczyzn, w wieku od 18 do 70 lat
(Srednia 43 lata), stanowigcych ogdlnopolska prébe pracujacych dorostych, reprezentatywna
ze wzgledu na wiek, ptec i wielko$¢ miejsca zamieszkania. W badaniu wziety udziat osoby,
ktore dzis inwestuja swoje srodki na rynku finansowym (n1 = 387); osoby, ktére dzis nie
inwestuja, ale planuja inwestowac w przysztosci (n2 = 292); oraz osoby, ktére nie inwestuja
i nie planuja inwestowac w przysztosci (n3 = 358).

NARZEDZIE BADAWCZE - WINIETA OSOBISTEGO
KONTA INWESTYCYJNEGO (OKI):

W badaniu zastosowano winiete badawczg przedstawiajgca respondentom Osobiste Konto
Inwestycyjne (OKI). Jej celem byto przedstawienie kluczowych zatozen i funkcjonalnosci
narzedzia w sposéb umozliwiajacy respondentom ocene jego atrakcyjnosci oraz potencjalnego
wptywu na ich zachowania inwestycyjne. W winiecie wyjasniono, ze OKI jest specjalnym
kontem przeznaczonym do oszczedzania i inwestowania, oferujagcym preferencje podatkowe.
Wskazano, ze za jego posrednictwem bedzie mozna inwestowaé m.in. w akcje, obligacje, ETF
oraz fundusze inwestycyjne, zaréwno na rynku polskim, jak i na rynkach zagranicznych,

w wybranych walutach.

Jednym z kluczowych elementéw opisu byta preferencja w zakresie podatku od zyskow
kapitatowych (tzw. podatku Belki). Respondentom przedstawiono zasady petnego zwolnienia
podatkowego dla inwestycji do wartos$ci 100 tys. zt oraz warunki, jakie nalezy spetni¢,

aby z niego skorzysta¢. Wyjasniono rowniez zasady opodatkowania aktywow po przekroczeniu
limitu 100 tys. zt lub w przypadku niespetnienia kryteriéw uprawniajacych do petnego
zwolnienia.

W opisie podkreslono takze elastycznos¢ OKI, w szczegdlnosci mozliwos¢ dokonywania wptat
i wyptat w dowolnym momencie, bez koniecznosci utrzymywania $rodkéw na koncie przez

z gory okreslony czas. Wskazano ponadto potencjalne miejsca zatozenia konta oraz jego
indywidualny charakter i mozliwo$¢ dziedziczenia zgromadzonych srodkow.

Winieta obejmowata zatem informacje dotyczace zaréwno zasad funkcjonowania OKI,

jego potencjalnych korzysci podatkowych i inwestycyjnych, jak i elastycznosci korzystania

z narzedzia, tak aby respondenci mogli oceni¢ rozwigzanie na podstawie spéjnego zestawu
jego najwazniejszych cech.

Osobiste
Konto
Inwestycyjne




Cel badania

Celem badania byto okreslenie potencjatu OKI na polskim rynku, zaréwno wséréd obecnych
inwestorow, jak i osob dopiero rozwazajacych rozpoczecie inwestowania oraz tych,
ktore dotychczas nie planowaty inwestowac.

KLUCZOWE BYLO USTALENIE:

N o= "0
25 0,

Czy OKI moze poszerzyc¢ baze oséb
inwestujacych, zwiekszajac srodki
kierowane na rynek kapitatowy?

Czy potencjat OKI ma charakter
uniwersalny, czy tez koncentruje sie

w okreslonych grupach konsumentow?

BADANIE POZWOLILO OCENIC W SZCZEGOLNOSCI:

LT

atrakcyjnosc¢ i akceptacje
OKIl oraz jego postrzeganie
na tle istniejacych form
oszczedzania i inwestowania

gotowosc¢ do korzystania
z OKIl i potencjalny wptyw
produktu na decyzje
inwestycyjne

=

potencjat OKI do uruchamiania
dodatkowych srodkow przez
obecnych inwestoréw, zaréwno
poprzez przesuniecie czesci juz
inwestowanego kapitatu, jak i
zaangazowanie nowych srodkow

2

asa

potencjat OKI do aktywizacji
0s6b, ktére rozwazaja
rozpoczecie inwestowania,

a dotychczas nie przetozyty
tych planéw na dziatanie

mozliwos$¢ przyciagniecia

do inwestowania oséb,

ktére wczesniej nie planowaty
podejmowania aktywnosci
inwestycyjnej

N

zréznicowanie potencjatu OKI
w zaleznosci od cech
demograficznych, w tym ptci,
wieku i poziomu dochoddéw
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Socjodemograficzna
charakterystyka badanej proby

MIEJSCE ZAMIESZKANIA WYKSZTALCENIE
RESPONDENTOW RESPONDENTOW

13% 1% 7%

r 39% 4
18% 539

30% 39%

wies podstawowe
miasto do 100 tys. mieszkancow zasadnicze zawodowe
H miasto 100 - 500 tys. mieszkancow Ml Ssrednie
H miasto powy Zej 500 tys. mieszkancéw W wyisze
PLEC RESPONDENTOW WIEK RESPONDENTOW

49% 9%

20% . 23%

22%
51% wrme 30%

H mezczyzna 25-34 lata
B 35-44 lata
B 45-54 lata
B 55 latiwiecej

[ ] I\, sobiste
@ Bank Polski &GPW/35 LAT QK' ‘ E?l[v]ggt:lcyjne



8
Jak pracujacy Polacy postrzegaja OKI

OKI jako uzupetnienie oferty produktowej
na polskim rynku kapitatowym

OKI jest postrzegane jako rozwigzanie, ktérego dotychczas
brakowato na polskim rynku.

60% pracujacych Polakéw wskazuje, ze dotychczas nie byto

na rynku rozwiazania podobnego do OKI, a 58% postrzega je jako dobre uzupetnienie
obecnej oferty oszczednosciowo-inwestycyjnej. Oznacza to, ze OKI jest odbierane nie tylko
jako kolejna mozliwos¢ inwestycyjna, ale jako rozwiagzanie odpowiadajace na dotychczas
niezaspokojona potrzebe.

@ B\

Oceny te sg wyraZnie czestsze wsrod oséb, ktore juz inwestuja lub chocby rozwazaja
rozpoczecie inwestowania, niz wsréd oséb dotychczas niezainteresowanych inwestowaniem.
Moze to wskazywac, Zze osoby majace kontakt z tematyka inwestowania (rowniez na poziomie
planéw czy zainteresowania) lepiej dostrzegaja luke, ktérag OKI moze wypetnic, i tatwiej
identyfikuja jego potencjalng wartos$¢ na tle istniejacych rozwiazan.

=]

Jednoczesnie relatywnie wysoka ocena OKI takze wsrdd oséb, ktére dotychczas nie planowaty
inwestowacd, wskazuje, ze produkt moze wykraczac poza potrzeby obecnego rynku
inwestorow i mie¢ potencjat dotarcia do nowych grup odbiorcéw.

X%
s
X

a3

OKI JAKO UZUPEENIENIE OFERTY PRODUKTOWEJ NA POLSKIM
RYNKU KAPITALOWYM

(PYT. JAK OCENIASZ TAKIE ROZWIAZANIE? Z KAZDEJ PARY OKRESLEN WYBIERZ TO,
KTORE LEPIEJ ODPOWIADA TWOJEJ OPINII)

to dobre uzupetnienie biezacej oferty produktowe;j nie ma takiego rozwiazania na polskim rynku
w Polsce (vs jest podobne rozwiazanie na polskim rynku)

80%

70%

60%
50%
40%
30%
20%
10%
0%

Ogoétem Nieinwestujacy, bez planéw inwestowania

B Nieinwestujacy, z planami inwestowania M Inwestujacy
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OKI jako odpowiedz na potrzeby
pracujacych Polakow

e

&
4t

OKI jest atrakcyjne dla wiekszosci badanych, a jego potencjat ro$nie wraz z doswiadczeniem

i zainteresowaniem inwestowaniem. 58% pracujacych Polakéw uwaza OKI za atrakcyjne rozwiazanie,
a 49% deklaruje, ze odpowiada ono ich potrzebom w zakresie rozwigzan inwestycyjnych. Ocena
narzedzia wyraznie rozni sie jednak w zaleznosci od dotychczasowego stosunku do inwestowania.

Najwyzsza atrakcyjnos$é OKI deklaruja osoby juz inwestujace (69%). Wsrdod osob, ktore obecnie
nie inwestuja, ale planuja rozpoczecie inwestowania, odsetek ten wynosi 62%, natomiast wsréd
0sOb, ktore nie inwestujg i nie majg takich planéw, 42%. Podobny uktad widoczny jest w ocenie
dopasowania narzedzia do wtasnych potrzeb inwestycyjnych. Wskazuje na nie 65% obecnych
inwestoréw, 49% nieinwestujacych z planami inwestycyjnymi oraz 31% oséb, ktére dotychczas
nie planowaty inwestowac.

Moze to wskazywad, ze kontakt z tematyka inwestowania sprzyja dostrzeganiu wartosci

i potencjalnych zastosowan OKI. Osoby juz inwestujace majg bezposrednie doswiadczenia z dostepnymi
rozwigzaniami i moga tatwiej ocenié, w jakim stopniu OKI jest atrakcyjnym rozwigzaniem i czy
odpowiada ich potrzebom. Z kolei osoby, ktére planuja rozpoczecie inwestowania, prawdopodobnie
czesciej niz osoby niezainteresowane inwestowaniem poszukuja informacji i zdobywaja wiedze

na temat dostepnych mozliwosci, co moze im utatwia¢ im ocene nowego narzedzia.

Jednoczesnie relatywnie wysoka atrakcyjnosc¢ OKI takze wsrod oséb dotychczas niezaintereso-
wanych inwestowaniem (42%) jest istotnym sygnatem jego potencjatu poza obecna baza
inwestorow. Oznacza, ze nawet w grupie, ktéra nie deklaruje planéw inwestycyjnych, rozwigzanie
znajduje znaczace grono zainteresowanych, co wspiera teze, ze OKI moze by¢ nie tylko propozycja
dla obecnych inwestoréw, ale takze impulsem zachecajacym czes$¢ nowych oséb do wejscia na rynek.

OKI JAKO ODPOWIEDZ NA POTRZEBY PRACUJACYCH POLAKOW

(PYT. JAK OCENIASZ TAKIE ROZWIAZANIE? Z KAZDEJ PARY OKRESLEN WYBIERZ TO,
KTORE LEPIEJ ODPOWIADA TWOJEJ OPINII)

80%

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

odpowiada to moim potrzebom w kontekscie rozwigzan inwestycyjnych jest atrakcyjny (vs nie jest atrakcyjny)
vs nie odpowiada to moim potrzebom w kontekscie rozwigzan inwestycyjnych

Ogoétem Nieinwestujacy, bez planéw inwestowania

B Nieinwestujacy, z planami inwestowania M Inwestujacy
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Gotowosc¢ zainwestowania w OKI

OKI moze zamieniac zainteresowanie inwestowaniem w realne dziatanie, takze poza obecng
grupga inwestoréw. 46% pracujacych Polakéw deklaruje, ze zainwestowatoby w OKI.

To wynik wskazujacy na wysoki potencjat rozwiazania, szczegdlnie ze zainteresowanie

nim nie ogranicza sie do osoéb, ktére juz dzi$ sg aktywne na rynku inwestycyjnym.

Najwieksza gotowosé do inwestowania w OKI deklaruja obecni inwestorzy (64%).

Jednak niemal potowa (48%) oséb, ktore obecnie nie inwestujg, ale maja plany inwestycyjne,
takze deklaruje, ze zainwestowataby w OKI. Pozwoli przetozy¢ dotychczasowe plany
inwestycjne na konkretne dziatanie.

W konsekwencji OKI moze oddziatywac na rynek na dwdéch poziomach: aktywizowac osoby
juz rozwazajace inwestowanie oraz przyciagac czesc¢ osob, ktore wczesniej takich planéw
nie miaty. To wskazuje na potencjat OKI nie tylko do przejmowania istniejgcego popytu,

ale takze generowania nowego popytu na produkty inwestycyjne.

Szczegdlnie istotny jest jednak wynik wéréd osob, ktére nie inwestuja i dotychczas

nie planowaty rozpoczecia inwestowania. Az 27% z nich deklaruje gotowos¢
zainwestowania w OKI. Oznacza to, ze atrakcyjno$é rozwigzania moze wykraczac poza
naturalng grupe odbiorcow produktow inwestycyjnych i sktania¢ czes¢ oséb dotychczas
nieaktywnych inwestycyjnie do podjecia pierwszej decyzji.

OKI jawi sie wiec jako atrakcyjne i potrzebne uzupetnienie obecnej oferty inwestycyjnej,
dobrze odpowiadajace na potrzeby potencjalnych inwestoréw. Jego potencjat potwierdza
nie tylko wysoka atrakcyjnos¢ rozwiazania i dopasowanie do potrzeb, ale takze deklarowana
gotowos¢ pracujacych Polakéw do zainwestowania dzieki temu narzedziu.
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Inwestycyjne
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OKIl a inwestowanie
w pojedyncze produkty finansowe

Atrakcyjnosc¢ OKI na tle produktow emerytalnych

Mimo ze OKI jest rozwigzaniem odmiennym od IKE/IKZE pod wzgledem celu, mechaniki i zasad
podatkowych, warto sprawdzié¢ relatywnga atrakcyjnos¢ tych rozwigzan w oczach pracujacych
Polakow. Jest to szczegdlnie istotne, poniewaz IKE i IKZE nie sg przez wielu Polakéw postrzegane
wytacznie jako narzedzia zabezpieczenia emerytalnego, ale réwniez jako sposoby systematycznego
oszczedzania i dtugoterminowego budowania kapitatu. Z tej perspektywy moga by¢ postrzegane
jako potencjalnie konkurencyjne sposoby lokowania srodkoéw,

nawet jesli z punktu widzenia konstrukcji sg to rozwigzania nieporéwnywalne.

W bezposrednim poréwnaniu z rozwigzaniami emerytalnymi OKI jest konsekwentnie oceniane
najwyzej. Niezaleznie od przyjmowanego horyzontu inwestycyjnego: krétkiego, $redniego
czy dtugiego, badani umieszczaja OKI na 1. miejscu, przed IKE/IKZE oraz PPE.

Wynik ten wskazuje na wysoki potencjat OKI jako rozwigzania uzupetniajacego do obecnych
dzis propozycji inwestycji dtugoterminowych, w szczegélnosci rozwiagzan emerytalnych.

W ocenie badanych moze ono stanowi¢ atrakcyjne uzupetnienie znanych juz form
dtugoterminowego oszczedzania i inwestowania. Co istotne, przewaga OKI utrzymuje sie
niezaleznie od horyzontu inwestycyjnego, co wzmacnia wniosek o jego szerokiej
atrakcyjnosci jako rozwigzania do systematycznego oszczedzania i budowania kapitatu.

Dla inwestycji krotkoterminowych Dla inwestycji Srednioterminowych Dla inwestycji dtugoterminowych

Najbardziej atrakcyjne

N

IKE/IKZE

IKE/IKZE

IKE/IKZE

IHIOI
=

Najmniej atrakcyjne

v
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OKI oczami osob
juz inwestujacych

Inwestujacy o OKI

uwaza, ze OKI dobrze uzupetnia biezaca oferte rozwiagzan
inwestycyjnych dostepnych w Polsce

widzi je jako sensowny sposob inwestowania

uwaza, ze OKI jest zyskownym rozwigzaniem

postrzega to rozwigzanie jako atrakcyjne

wskazuje, ze OK| odpowiada ich potrzebom inwestycyjnym

>

¥ Q @

Wsrdd osob, ktore juz inwestuja, OKI jest oceniane pozytywnie w wielu wymiarach. 70% inwestorow
uwaza, ze OKI dobrze uzupetnia obecna oferte rozwigzan inwestycyjnych dostepnych w Polsce, 69%
postrzega je jako atrakcyjne rozwigzanie, 67% wskazuje, ze jest to sensowny sposéb inwestowania,

a taki sam odsetek deklaruje, ze OKI odpowiada ich potrzebom inwestycyjnym. Jednoczesénie 61%
badanych ocenia OKI jako rozwigzanie zyskowne, co pokazuje, ze jego atrakcyjnosc¢ nie ogranicza sie
wytacznie do funkcjonalnosci czy wygody, ale obejmuje réwniez postrzegany potencjat inwestycyjny.

Warto zauwazy¢, ze odsetki pozytywnych ocen wsréd inwestoréw sa wyraznie wyzsze niz w populacji
ogoétem. Moze to wskazywaé, ze doswiadczenie z inwestowaniem sprzyja bardziej pozytywnemu
odbiorowi OKI, a sami inwestorzy mogg stanowic istotng grupe w procesie budowania zainteresowania
tym rozwigzaniem réwniez wsrdd osob, ktére dotychczas nie inwestowaty. W tym konteks$cie moga petnic
role naturalnych ambasadoréw OKI, poprzez dzielenie sie pozytywnymi opiniami i doswiadczeniami

z osobami mniej zaznajomionymi z inwestowaniem.

Tak wysoki poziom pozytywnych ocen wsréd oséb majacych doswiadczenie z inwestowaniem wskazuje
na istotny potencjat OKI jako rozwigzania wpisujacego sie w juz istniejace potrzeby i zachowania
inwestycyjne. Szczegdlnie istotne jest postrzeganie OKI jako uzupetnienia obecnej oferty, bowiem
najwyzszy odsetek wskazan dotyczy wtasnie tego aspektu. Moze to sugerowaé, ze OKIl ma potencjat
przede wszystkim jako dodatkowe narzedzie do budowania i dywersyfikowania portfela, a nie wytacznie
jako zamiennik produktéw, z ktérych inwestorzy juz korzystaja.

Jednoczesnie zblizone wyniki dla atrakcyjnosci, sensownosci inwestowania oraz dopasowania do potrzeb
pokazuja, ze OKI jest oceniane nie tylko jako interesujaca idea, ale jako rozwigzanie o potencjalnie
praktycznej wartosci dla inwestora. Spéjnos¢ ocen w tych obszarach tworzy korzystng podstawe

do dalszego budowania znajomosci i zainteresowania OKI, szczegdlnie wsrdd oséb juz aktywnych
inwestycyjnie.
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Inwestycyjne
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Gotowosc¢ inwestujacych
do inwestowania

w ramach OKI
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inwestoréw deklaruje, ze zainwestowatoby w OKI

inwestoréw, deklaruje, ze przeznaczytoby nowe srodki
na inwestycje krotkoterminowe w ramach OKI
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inwestorow deklaruje, ze przeznaczytoby nowe srodki
na inwestycje dtugoterminowe w ramach OKI

64% obecnych inwestoréw deklaruje gotowos¢ zainwestowania

w OKI, co wskazuje na wysoki potencjat tego rozwiazania

do pozyskania srodkéw od oséb juz aktywnych na rynku
inwestycyjnym. Co istotne, deklarowana gotowos¢ inwestowania

w OKI nie oznacza wytacznie przesuniecia srodkéw z obecnie
wykorzystywanych produktéw inwestycyjnych, ale moze wiazac sie
réwniez z zaangazowaniem nowych srodkéw. 61% inwestoréw
deklaruje, ze przeznaczytoby nowe $rodki na inwestycje
krétkoterminowe w ramach OKI, a 52% wskazuje na taka mozliwos¢
w przypadku inwestycji dtugoterminowych.

Relatywnie wysoka sktonno$¢ do przeznaczenia nowych srodkow,
zaréwno na inwestycje krotkoterminowe, jak i dtugoterminowe,
pokazuje, ze OKI moze mie¢ potencjat nie tylko do przejecia

czesci Srodkow juz obecnych na rynku, ale rowniez do generowania
dodatkowego popytu na inwestowanie. Jest to szczegdlnie istotne

z perspektywy rozwoju produktu, wskazuje bowiem, ze OKI

moze by¢ postrzegane jako rozwigzanie, na ktére inwestorzy byliby
gotowi przeznaczy¢ dodatkowy kapitat, a nie jedynie jako alternatywa
dla juz posiadanych inwestycji.

Wynik ten nalezy uznac za jeden z kluczowych wskaznikéw
potencjatu OKI. Potaczenie wysokiej deklarowanej gotowosci

do inwestowania z mozliwoscig angazowania nowych srodkéw
tworzy perspektywe zaréwno pozyskiwania aktywéw z istniejacych
produktow, jak i zwiekszania wartosci srodkéw kierowanych
przezinwestoréw na rynek.
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OKI oczami osodb, ktore chca
zaczac inwestowacd

Osoby planujace rozpoczecie inwestowania w OKI

0so6b, ktére jeszcze nie inwestuja, ale maja plany inwestycyjne na przysztos$¢, uwaza,
ze OKI dobrze uzupetnia obecn3 oferte rozwiazan inwestycyjnych dostepnych w Polsce

postrzega OKI jako sensowny sposob inwestowania

uwaza, ze OKI jest zyskownym rozwigzaniem

postrzega OKI jako atrakcyjne rozwigzanie

wskazuje, ze OK| odpowiada na ich potrzeby inwestycyjne

Wsréd oséb, ktére obecnie nie inwestuja, ale planujg rozpoczecie inwestowania w przysztosci,
OKI réwniez spotyka sie z wysokim poziomem akceptacji. 64% badanych z tej grupy uwaza,
ze OKI dobrze uzupetnia obecng oferte rozwigzan inwestycyjnych dostepnych w Polsce,

62% postrzega je jako atrakcyjne rozwigzanie, a 58% jako sensowny sposéb inwestowania.
Jednoczesnie 51% ocenia OKI jako rozwigzanie zyskowne, a 50% wskazuje, ze odpowiada

ono ich potrzebom inwestycyjnym. Oznacza to, ze OKI jest pozytywnie odbierane réwniez
przez osoby, ktore nie maja jeszcze doswiadczenia z inwestowaniem, ale deklaruja gotowos¢
do rozpoczecia go w przysztosci.

Ta grupa jest szczegdlnie istotna z perspektywy rozwoju rynku, poniewaz w jej przypadku OKI
nie musi konkurowac¢ o srodki znajdujace sie juz w istniejacych portfelach inwestycyjnych.
Jednoczesnie wysoki poziom atrakcyjnosci i akceptacji wskazuje, ze moze ono stanowic
interesujaca propozycje dla 0oséb stojacych przed wyborem pierwszego rozwigzania
inwestycyjnego. OKI ma wiec potencjat, aby nie tylko pozyskiwac¢ srodki od obecnych
inwestorow, ale réwniez poszerzac grono oséb aktywnie inwestujacych, stajac sie jednym

Z rozwigzan, po ktore siegna one na poczatku swojej drogi inwestycyjnej.

Osobiste
Konto
Inwestycyjne
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I
Gotowosc do inwestowania

w ramach OKI u osob planujacych
rozpoczecie inwestowania

dzis nieinwestujacych Polakéw, ale z planami inwestycyjnymi na przysztosé,
deklaruje gotowos¢ rozpoczecia inwestowania krétkoterminowego,
jesli dostepne bedzie rozwigzanie OKI

os6b w tej grupie bytoby gotowe zainwestowac¢ w OKI dtugoterminowo

Wsréd oséb, ktére obecnie nie inwestuja, ale deklarujg plany inwestycyjne na przysztos¢, OKI moze
/_\/ stanowic istotny impuls do rozpoczecia aktywnosci inwestycyjnej. 50% badanych z tej grupy deklaruje
gotowosc¢ do rozpoczecia inwestowania krotkoterminowego w ramach OKI, a 37% bytoby gotowych
/\_/ zainwestowaé w ten sposéb dtugoterminowo. Oznacza to, ze zainteresowanie OKI nie ogranicza sie
wytacznie do 0oséb majacych juz doswiadczenie z inwestowaniem, a rozwigzanie to moze réwniez trafia¢
do oséb dopiero rozwazajgcych wejscie na rynek.

Wyzsza gotowos¢ do inwestowania krétkoterminowego moze wskazywac, ze dla oséb
/ rozpoczynajacych inwestowanie OKI jest szczegélnie atrakcyjne jako rozwiazanie pozwalajace na
EEI:I pierwszy krok i stopniowe zdobywanie doswiadczenia. Jednoczes$nie ponad jedna trzecia badanych
deklaruje gotowos¢ do wykorzystania OKI réwniez w dtugim horyzoncie, co pokazuje potencjat
do budowania relacji z inwestorem nie tylko na etapie wejscia na rynek, ale takze w perspektywie
dtugoterminowego oszczedzania i budowania kapitatu.

)’JL{, Wyniki wskazuja zatem na znaczacy potencjat OKI jako rozwiazania, ktére moze poszerzac grono
O aktywnych inwestoréw. OKI moze petnic role nie tylko kolejnego produktu dostepnego dla oséb
&Q juz inwestujacych, ale réwniez rozwigzania utatwiajacego rozpoczecie inwestowania osobom,

ktére dopiero planujg wejscie na rynek.
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Inwestycyjne
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OKI oczami osab, ktore dotad
nie planowaty inwestowac

Dotychczas nieplanujacy inwestowania w OKI

uwaza, ze OKI dobrze uzupetnia biezaca oferte rozwigzan inwestycyjnych
dostepnych w Polsce

postrzega OKI jako atrakcyjne rozwigzanie

wskazuje, ze OKI odpowiada ich potrzebom inwestycyjnym

widzi je jako sensowny sposob inwestowania

uwaza, ze OKI jest zyskownym rozwigzaniem

Wsrdd osob, ktére obecnie nie inwestuja i nie planowaty dotychczas rozpoczecia inwestowania,
oceny OKI s3 nizsze niz wsérdd osob juz inwestujgcych lub deklarujgcych plany inwestycyjne.

Jest to jednak naturalne, biorac pod uwage, ze méwimy o grupie, ktora dotychczas nie dostrzegata
potrzeby inwestowania lub nie rozwazata go jako sposobu lokowania swoich srodkéw. Mozna wiec
zaktadac, ze wieksza role moga odgrywac tu istniejace bariery zwigzane zaréwno z wtasng sytuacja
finansowa, jak i z postrzeganiem inwestowania jako takiego oraz dostepnych produktéw
inwestycyjnych. Na tym tle pozytywne oceny OKI s3g szczegdlnie istotne. 42% badanych postrzega
je jako atrakcyjne rozwiazanie, 41% uwaza, ze dobrze uzupetnia ono obecng oferte rozwigzan
inwestycyjnych dostepnych w Polsce, a 35% wskazuje je jako sensowny sposéb inwestowania.
Jednoczesnie 31% deklaruje, ze OKI odpowiada ich potrzebom inwestycyjnym, a 30% postrzega

je jako rozwigzanie zyskowne.

Szczegoblne znaczenie ma fakt, Ze pozytywne oceny pojawiaja sie rowniez w grupie, ktéra wczesniej
nie deklarowata zainteresowania inwestowaniem. Moze to wskazywac, ze OKI jest w stanie wzbudzac
zainteresowanie inwestowaniem takze wséréd oséb, ktére dotychczas nie dostrzegaty dla siebie
atrakcyjnej propozycji na rynku. Tym samym jego potencjat moze wykraczac poza przejmowanie
srodkéw juz obecnych na rynku.

Wyniki sugeruja, ze OKI moze nie tylko odpowiada¢ na istniejacy popyt inwestycyjny, ale réwniez
czesciowo go tworzy¢, zachecajac do zainteresowania sie inwestowaniem osoby dotychczas pozosta-
jace poza tym rynkiem. Jest to szczegdlnie istotna perspektywa z punktu widzenia potencjatu
rozwoju OKI, poniewaz oznacza mozliwo$¢ poszerzania rynku inwestycyjnego, a nie wytacznie
konkurowania o srodki pomiedzy istniejgcymi produktami.
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I

Gotowosc dotychczas
nieplanujacych
inwestowania

do skorzystania z OKI

deklaruje gotowos¢ do podjecia krétkoterminowych
inwestycji, gdyby dostepne byto rozwigzanie OKI

deklaruje, ze bytoby gotowe zainwestowac
w OKI dtugoterminowo

—g

WSréd osdb, ktore obecnie nie inwestuja i nie planowaty dotychczas
rozpoczecia inwestowania, pozytywne postrzeganie OKl moze
przektadac sie na gotowosc¢ do faktycznego wejscia na rynek inwestycyjny.
30% badanych deklaruje gotowosc¢ do podjecia krétkoterminowych
inwestycji w ramach OKI, a 19% bytoby gotowych wykorzystac

je do inwestowania dtugoterminowego. Jest to szczegdlnie istotne

w kontekscie wczeséniejszych wynikéw, mimo ze grupa ta nie deklarowata
wczesniej zamiaru inwestowania, czes¢ jej przedstawicieli dostrzega

w OKI rozwiazanie na tyle atrakcyjne, by rozwazy¢ rozpoczecie inwe-
stowania.

Moze to wskazywac, ze OKI ma potencjat do przetamywania czesci
barier stojacych za brakiem zainteresowania inwestowaniem.
@ W przypadku tej grupy nie chodzi bowiem o wyboér pomiedzy istniejagcymi

produktami czy przesuniecie srodkéw w ramach obecnego portfela, ale

% o mozliwos¢ wygenerowania zupetnie nowego zainteresowania
inwestowaniem. Szczegdlnie wyrazny potencjat widoczny jest w kréotkim
horyzoncie, ktéry moze stanowic pierwszy, tatwiejszy krok dla oséb
bez wczesniejszego doswiadczenia inwestycyjnego.

Wyniki te wzmacniaja wniosek sformutowany we wczesniejszej czesci
niniejszego raportu, ze potencjat OKI moze wykraczac¢ poza zagospo-
darowanie istniejacego popytu inwestycyjnego. OKI moze nie tylko
odpowiadac na potrzeby obecnych inwestoréw i oséb juz planujacych
rozpoczecie inwestowania, ale réwniez aktywizowac osoby dotychczas
pozostajace poza rynkiem i tworzy¢ dodatkowy popyt

na inwestowanie. Z tej perspektywy OKI moze petnic role nie tylko
kolejnego produktu inwestycyjnego, ale takze rozwiazania, ktére
pomaga rozpoczac inwestowanie osobom dotychczas nieaktywnym

na tym rynku.
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Atrakcyjnos¢ OKI w zaleznosci
od sytuacji finansowej pracujacych
Polakow

Uczestnikéw badania podzielono na trzy grupy ze wzgledu na poziom dochodu netto na cztonka
gospodarstwa domowego: niski (do poziomu najnizszej krajowej; n = 418), $redni (do poziomu
Sredniej krajowej; n = 327) oraz wysoki (powyzej poziomu $redniej krajowej; n = 139).

Postrzeganie OKI jako dobrego uzupetnienia dotychczasowej oferty produktowej dostepnej

w Polsce oraz jako atrakcyjnego rozwiagzania odpowiadajacego na potrzeby konsumentéw

jest zblizone wsréd oséb o srednim i wysokim dochodzie. Oceny te sg jednoczesnie nieco wyzsze
niz w grupie osob osiggajacych dochdd na poziomie najnizszej krajowej, co wskazuje na pewne
znaczenie sytuacji finansowej dla odbioru OKI, jednak nie na silne uzaleznienie jego atrakcyjnosci
od poziomu dochodéw.

Podobng zalezno$¢ obserwujemy w przypadku gotowosci do inwestowania w OKI.

Wraz ze wzrostem dochodu rosnie odsetek oséb deklarujacych sktonnos¢ do inwestowania,
jednak réznice pomiedzy osobami o najwyzszych i najnizszych dochodach pozostaja relatywnie
niewielkie (w zaleznosci od analizowanego wskaznika wynoszg od 5 do 9 p.p.).

OKI czesciej postrzegane jest jako rozwigzanie sprzyjajace inwestowaniu

krotkoterminowemu niz dtugoterminowemu, niezaleznie od sytuacji finansowej respondentéw.
Jednoczes$nie wraz ze wzrostem dochodu zwieksza sie odsetek oséb deklarujgcych gotowosé

do inwestowania w OKI zaréwno w krotkim, jak i dtugim okresie. R6znica miedzy osobami

o najwyzszych i najnizszych dochodach wynosi odpowiednio 8 p.p. w przypadku inwestowania
krétkoterminowego oraz 10 p.p. w przypadku inwestowania dtugoterminowego.

Relatywnie niewielkie ré6znice miedzy grupami dochodowymi pokazuja, ze OKI nie jest rozwiazaniem
skierowanym wytacznie do oséb najbardziej zamoznych. Cho¢ wyzszy poziom dochodéw sprzyja
nieco wiekszej gotowosci do inwestowania, skala tych réznic pozostaje ograniczona.

Oznacza to, ze potencjat OKI jest szerszy i obejmuje osoby o réznej sytuacji finansowej, co wzmacnia
jego pozycjonowanie jako uniwersalnego rozwigzania inwestycyjnego, ktore moze odpowiadac
na zréznicowane potrzeby i mozliwosci finansowe konsumentéw. W konsekwencji potencjat OKI
nie powinien byc¢ rozpatrywany wytacznie przez pryzmat zamozniejszych gospodarstw domowych,
ale réwniez jako narzedzie mogace poszerzac dostep do inwestowania w szerszej populacji.
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OKI JAKO ODPOWIEDZ NA POTRZEBY PRACUJACYCH POLAKOW

(PYT. JAK OCENIASZ TAKIE ROZWIAZANIE? Z KAZDEJ PARY OKRESLEN WYBIERZ TO, KTORE LEPIE) ODPOWIADA TWOJEJ OPINII)

odpowiada to moim potrzebom w kontekscie rozwigzan inwestycyjnych jest atrakcyjne (vs nie jest atrakcyjny)
(vs nie odpowiada to moim potrzebom w kontekscie rozwigzan inwestycyjnych)
100%

80%
54% o 57%
40%
20%
0%
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GOTOWOSC ZAINWESTOWANIA Z OKI

(PYT. JAK OCENIASZ TAKIE ROZWIAZANIE? Z KAZDEJ PARY OKRESLEN WYBIERZ TO, KTORE LEPIEJ ODPOWIADA TWOJEJ OPINII)

zainwestowatbym w ten sposéb (vs nie zainwestowatbym w ten sposéb)

100%

80%
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20%
0%
Wysoki dochéd B Sredni dochod Bl Niski dochod

OKI JAKO UZUPEENIENIE OFERTY PRODUKTOWEJ
NA POLSKIM RYNKU KAPITALtOWYM

(PYT. JAK OCENIASZ TAKIE ROZWIAZANIE? Z KAZDEJ PARY OKRESLEN WYBIERZ TO, KTORE LEPIEJ ODPOWIADA TWOJEJ OPINII)

to dobre uzupetnienie biezacej oferty produktowej w Polsce nie ma takiego rozwigzania na polskim rynku
(vs jest podobne rozwiazanie na polskim rynku)

100%

80% 66% o 66% 1y
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OKI JAKO CZYNNIK MOTYWUJACY DO KROTKOTERMINOWYCH
| DLUGOTERMINOWYCH INWESTYCIJI

(PYT. JAK OCENIASZ TAKIE ROZWIAZANIE? Z KAZDEJ PARY OKRESLEN WYBIERZ TO, KTORE LEPIEJ ODPOWIADA TWOJEJ OPINII)

sktonitoby mnie to do dtugoterminowego inwestowania sktonitoby mnie to do krétkoterminowego inwestowania
(vs nie sktonitoby mnie to do dtugoterminowego inwestowania) (vs nie sktonitoby mnie to do krétkoterminowego inwestowania)

100%

(51
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Atrakcyjnos¢ OKI w zaleznosci
od ptci i wieku pracujacych Polakow

D
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Ocena OKI jest w duzej mierze niezalezna od ptci pracujacych Polakéw, natomiast
nieco wyrazniejsze zr6znicowanie widoczne jest w poszczegélnych grupach wiekowych.

Zaréwno kobiety, jak i mezczyzni podobnie oceniajg OKI jako rozwiazanie, ktérego dotychczas
brakowato na polskim rynku (wskazuje na to odpowiednio 59% kobiet i 60% mezczyzn). Zblizone
wyniki dotycza réwniez postrzegania OKI jako atrakcyjnego rozwigzania (59% kobiet i 56%
mezczyzn) oraz produktu odpowiadajgcego wtasnym inwestycyjnym Polakow (47% kobiet i 50%
mezczyzn). Podobnie niewielka jest roznica w deklarowanej gotowosci do inwestowania w OKI
(deklaruje jg 44% kobiet i 49% mezczyzn), zarowno na krétki okres (47% kobiet i 48% mezczyzn),

jak i na dtugi (34% kobiet i 39% mezczyzn). Oznacza to, ze ptec nie stanowi istotnego czynnika
réznicujacego odbior OKI ani deklarowana sktonnos¢ do inwestowania w ramach tego rozwiazania.

OKI spotyka sie generalnie z pozytywnym odbiorem we wszystkich grupach wiekowych.
Jednoczesnie najmtodsi dorosli, w wieku 18-24 lata, wyrézniaja sie szczegélnie wysokim
poziomem zainteresowania tym rozwigzaniem. W tej grupie 65% badanych uznaje OKI

za atrakcyjne rozwiagzanie, a 62% uwaza, ze odpowiada ono ich potrzebom inwestycyjnym.

W pozostatych grupach réwniez przewazajg pozytywne oceny: atrakcyjno$é OKI wskazuje 54% osob
w wieku 25-34 lata, 54% w wieku 45-54 lata oraz 57% badanych w wieku 55 lat i wiecej. Podobny
obraz widoczny jest w ocenie dopasowania produktu do wtasnych potrzeb inwestycyjnych; najwyzszy
wynik odnotowano wséréd oséb w wieku 18-24 lata (62%), jednak takze w starszych grupach poziom
pozytywnych wskazan pozostaje relatywnie wysoki. R6znica miedzy najmtodszymi a najstarszymi
badanymi wynosi 16 p.p., co wskazuje przede wszystkim na szczegélnie silne zainteresowanie

OKI wsréd mtodych dorostych, a nie na brak atrakcyjnosci rozwigzania w starszych grupach.

Podobnie ksztattuje sie deklarowana gotowos¢ do inwestowania w OKI. Jest ona obecna

we wszystkich grupach wiekowych, cho¢ najwyzsza wséréd najmtodszych. Wsréd osdb w wieku
18-24 lata 52% deklaruje, ze zainwestowatoby w OKI, podczas gdy w grupach 45-54 lata i 55+ jest
to odpowiednio 43% i 44%. R6znica miedzy najmtodszymi a najstarszymi badanymi wynosi wiec 8 p.p.
Co istotne, poziom deklarowanej gotowosci do inwestowania pozostaje relatywnie wysoki réwniez
w starszych grupach, co potwierdza, ze potencjat OKI nie ogranicza sie do jednej kategorii wiekowej.
Najwyrazniej przewaga najmtodszych widoczna jest jednak w deklarowanym wptywie OKI na decyzje
o rozpoczeciu inwestowania. W przypadku inwestycji krétkoterminowych 58% oséb w wieku 18-24
lata deklaruje, ze OKI sktonitoby je do inwestowania, wobec 45% w grupie 25-34 lata, 47% w grupie
45-54 lata i 44% wsrdd osob 55+. W przypadku inwestowania dtugoterminowego taka deklaracje
sktada 52% najmtodszych pracujacych dorostych, podczas gdy w pozostatych grupach jest to 38%
os6b w wieku 25-34 lata, 30% w wieku 45-54 lata oraz 29% w grupie 55+.

Wyniki pokazuja zatem, ze OKI jest rozwigzaniem atrakcyjnym i interesujacym dla badanych
niezaleznie od ptci i wieku, a réznice dotycza przede wszystkim sity tego zainteresowania.

Moze to wskazywaé, ze OKI ma szeroki potencjat i moze odpowiadac potrzebom réznych grup
wiekowych, ale szczegélnie duze mozliwosci rozwoju oferuje wsréd mtodych dorostych,

jako rozwiazanie, ktore nie tylko jest przez nich dobrze oceniane, ale réwniez moze skutecznie
zachecac ich do wejscia na rynek inwestycyjny i budowania pierwszych doswiadczen z inwestowaniem.
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© PKO Bank Polski, Gietda Papierow Warto$ciowych w Warszawie

prof. UW, dr hab. Katarzyna Sekscinska

Jedna z najbardziej rozpoznawalnych w kraju finansistek behawioralnych i badaczek
zachowan finansowych Polakéw. Zatozycielka Research and Insight Studio.

Profesor Uniwersytetu Warszawskiego, doktor habilitowana nauk spotecznych

w zakresie psychologii, badaczka, coach i trenerka, popularyzatorka nauki. Psycholozka
i ekonomistka.

Jej zainteresowania naukowo-badawcze obejmuja psychologie finansowa, psychologie
konsumenta i ekonomie behawioralna. Autorka ponad 50 publikacji naukowych, wydanych
gtownie w miedzynarodowych czasopismach. Prezes Zarzadu Akademickiego Stowarzyszenia
Psychologéw Ekonomicznych i cztonkini miedzynarodowych towarzystw naukowych oraz.
Autorka i wykonawczyni prawie 200 projektéw badawczych, R&D, wdrozeniowych

i edukacyjnych zrealizowanych we wspétpracy z kluczowymi instytucjami finansowymi

w Polscei przedstawicielami rynku fashion and lifestyle.

Wspétpraca merytoryczna:

Samer Masri - Dyrektor Biura Maklerskiego PKO Banku Polskiego

Andrzej Zajko - Zastepca dyrektora Biura Maklerskiego PKO Banku Polskiego

Agnieszka Durska, Piotr Zakowiecki - Departament Komunikacji Korporacyjnej, PKO Bank Polski
Maciej Krzysztoszek - Zastepca dyrektora Dziatu Komunikacji i Marketingu GPW w Warszawie
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